ﬁ HUMANIA EVALUATION

ASSURANCE"e DEMANDE DE PARTENARIAT

—— Demande de partenariat

Résumé de votre demande :

Définir votre vision de partenariat :

Quel besoin client ce projet comble-t-il ?

Quels sont les avantages pour Humania ?
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Catégorie

Conception d'un produit

- Conception du portefolio du
portefeuille de produits;

- Conception des garanties et
limites liées aux produits.

—— Demande de partenariat (suite)

Garanties

Produit de base;
Garanties facultatives;
Admissibilité;
Sélection des risques;
Tarification.

Valeur

MARCHE

Marché cible;

Volume;

Augmentation de connaissance
du marché en %;
Augmentation de la part de
marché en %;

Avantage concurrentiel
supplémentaire.

CLIENT

Expérience client;

Amélioration de la satisfaction
de la clientele;

Augmentation de la fidélisation
des clients.

DISTRIBUTION

Modéle de distribution;
Canal de distribution;
Temps de mise en marché prévu.

INFORMATION FINANCIERE

Prime annuelle prévue pour les
trois prochaines années;
Nombre de contrats prévu pour
les trois prochaines années.

INFORMATION e Responsable du processus
OPERATIONNELLE opérationnel;
e Responsable du développement
des services de Tl.
TECHNOLOGIE e |ntégration des systemes;

Disponibilité des systemes;

Besoins particuliers en matiére
de données;

Interfaces.

Remarque : Veuillez joindre tout document explicatif supplémentaire que vous jugez nécessaire pour I'évaluation de votre

demande de proposition.
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